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Neue KV-Zusatz Produkte 
zum 01.03.2016 
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Agenda 

1. Fakten und Produktwissen 

• Das sind die Fakten 

• Deutsche KrebsVersicherung  

• KrankentagegeldVersicherung 

• ReisekrankenVersicherung 

• Angebotssystem im Vertrieb & Endkundenrechner 

 

2.  Vermarktung der drei neuen Produkte 

• Unterlagen und Einführungsmappe 

• Neue Erklärvideos 

• Noch mehr Neues 
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Das sind die 

Fakten 
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Jeden Zweiten trifft es 

Nahezu jeder Zweite erkrankt im Laufe seines Lebens an Krebs. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 Quelle: Robert Koch Institut 

Frauen 

43 % 

Krebs 
57 %  
 

Weitere 

Erkrankungen 

Männer 

49 % 
Weitere 

Erkrankungen 

51 %  

Krebs 
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Jährliche Neuerkrankungen 
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Anstieg der Neuerkrankungen 

Prognose bis 2050 

Quelle: Beske F, Gesundheitsversorgung 2050 - 

Herausforderungen einer alternden Gesellschaft 

– eine Prognose. Arzt und Krankenhaus 2007 
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Presse: „Krebs – ein Armutsrisiko!“  

„Erwerbsminde-

rungsrente“ 

„enorme 

finanzielle 

Sorgen“ 

„Ausgaben 

steigen“ 

„Anfahrtskosten zu 

Behandlungen“ 

„Zuzahlungen 

zu  

Medikamenten“ 

„Pflegekosten“ 

„Betreuungskosten 

für Kinder“ 

01.03.2016 Webinar Einführung neue KV Zusatzprodukte 7 



| | 

Einkommenslücke bei Krankheit  

Faustformel: Nur ca. 79 % der letzten Nettobezüge erhalten GKV-versicherte 

Arbeitnehmer nach Ablauf der Lohnfortzahlung als Krankengeld von ihrer 

gesetzlichen Krankenkasse!  
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• für längstens 78 Wochen 

innerhalb von 3 Jahren für 

dieselbe Krankheit 

• Höchstgrenze für monatliches 

Krankengeld 2016:  

• Brutto 2.966,40 € 

• Netto  2.609,70 € 

 

• Bei freiwillig gesetzlich und 

privat Kranken-Versicherten 

gelten die im Vertrag 

individuell vereinbarten 

Krankentagegeld-

Regelungen. 
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Jeder 3. bis 4. Krebspatient hat mit 

finanziellen Engpässen zu kämpfen!  
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* Onkologie-Report AOK Rheinland-Hamburg, 09/2013 

Durchschnittliche monatliche 

Verluste: 

 

100 - 200 €  36,5% 

200 - 500 € 29,5% 

500 - 800 € 12,2% 

800 - 1200 € 6,4% 

Über 1200 € 12,2% 

 
Quelle: Patientenbefragung  K. Bikowski aus Vortrag  

Sozialdienst Nationales Centrum  für Tumorerkrankung 

Heidelberg auf DVGS Bundeskongress,, Münster 10.10.2013 

Sinkende Einkommen Erhöhte Ausgaben  

• Arzneimittel  

• Krankenhausaufenthalte 

• Fahrtkosten 

• Hilfsmittel (z.B. Perücken) 

• Haushaltshilfen 

• Aufwändigere Ernährung 

• Zahnersatz 

Eine Krebs-Erkrankung kann zu hohen Ausfallzeiten im Arbeitsleben 

führen, z.B. Brustkrebs Ø 325, Prostatakrebs Ø 55 Arbeitsunfähigkeitstage*. 

Zuzahlungen z.B. für 
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Deutsche 

KrebsVersicherung 
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Schneller sein als der Krebs - 

Vorsorge rettet Leben 

Untersuchungen zur Früherkennung können Leben retten. Nutzen Sie dafür die 

gezielten Krebs-Vorsorgeprogramme oder Präventionsmaßnahmen zur 

Reduzierung des Krebsrisikos, wie Raucherentwöhnung und 

Gewichtsreduzierung! 

 

Die Deutsche KrebsVersicherung bietet Ihnen zwei aufeinander abgestimmte 

Gesundheitsbausteine für eine umfangreiche Absicherung.  

 

• Sie genießen wichtige Vorsorgeuntersuchungen, der weit über die Leistungen 

der gesetzlichen Krankenkassen hinausgeht. 

 

• Darüber hinaus erhalten Sie bei der Diagnose Krebs  

eine wertvolle Soforthilfe bis zu 10.000 Euro, die Ihnen  

zur freien Verfügung steht. 
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Finanzieller Rückhalt für die 

Genesung 

• Entlastung der Familie und der Angehörigen 

• Für Selbstständige, die keinen Anspruch auf Gehaltsfortzahlung haben 

• Finanzielle Leistung als Soforthilfe bei Krebs bis 10.000 Euro 

• Spezialbehandlungen, auch im Ausland 

• Alternative Medikamente, besondere Therapien und Anwendungen  

• Ausgleich möglicher Verdienstausfälle 

• Kurzurlaub, Kuraufenthalte 

• Kinderbetreuung, Haushaltshilfen 

• Hospizbetreuung 

 

online abschließbar 
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Produkt-Überblick 

01.03.2016 Webinar Einführung neue KV Zusatzprodukte 13 

Verkaufsargumente: 

 Krebs-

Einmalleistung 

für GKV – und 

PKV-Versicherte 

 Innovative  

Vorsorge-

untersuchungen 

zur Krebs-

Früherkennung 

auch für GKV-

Versicherte 
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Produkt-Überblick 
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 100 € für 

Präventions-

maßnahmen nach 

GKV-Vorleistung 

Verkaufsargumente: 

 Keine 

Gesundheits-

prüfung  

(Tarif 172) 

 Keine Wartezeit 
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Einfacher Gesundheits-Check im 

Tarif Krebs-Soforthilfe (176) 

  

Gesundheitserklärung: 

 

Mir ist bekannt, dass kein Leistungsanspruch aus dem Tarif „Einmalleistung bei 

Krebs“  gegeben ist, wenn zum Zeitpunkt der Antragstellung eine der folgenden 

Krankheiten ärztlich diagnostiziert ist bzw. innerhalb der letzten 5 Jahre vor 

Antragstellung erstmals oder wiederholt (rezidiv) diagnostiziert wurde: Krebs 

(bösartige Neubildungen ohne nicht-melanotischen Hautkrebs), Hirntumor (auch 

gutartig). 
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Deutsche KrebsVersicherung - 

Beitragsbeispiele 

Eintrittsalter \ Leistung Vorsorge, Prävention 

(Tarif 172), &   

5.000 € Sofortleistung 

bei Krebs (Tarif 176) 

Vorsorge, Prävention 

(Tarif 172) &   

10.000 € Sofortleistung 

bei Krebs (Tarif 176) 

Kinder 10,46 € 16,16 € 

Jugendliche 13,95 € 20,25 € 

25 Jahre 19,70 € 26,70 € 

30 Jahre 20,60 € 28,10 € 

40 Jahre 22,06 € 30,86 € 

50 Jahre 23,86 € 34,46 € 

60 Jahre 26,06 € 38,86 € 

70 Jahre 27,86 € 42,46 € 
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Krankentagegeld 
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Finanzieller Schutz fängt auf 

Entspannt gesund werden mit der Krankentagegeld-

absicherung des Münchener Verein 

 

• Keine  Gesundheitsprüfung bis  20 € Tagessatz für GKV-versicherte 

   Arbeitnehmer mit 6 Wochen Lohnfortzahlung (Tarif 380)  

• 100 % Krankentagegeld bei Arbeitsunfähigkeit 

• für die Dauer der gesamten Arbeitsunfähigkeit 

•     auch für Sonn- und Feiertage 

• Krankentagegeld auch bei Teilarbeitsunfähigkeit 

• Zahlung auch bei stationärer Rehabilitation nach unserer vorherigen Zusage  

• Steuerfreie Leistungen 

• europaweites Krankentagegeld für die Dauer einer stationären Heilbehandlung 

   aufgrund Unfall oder akut eingetretener Erkrankung  
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Gesundheitserklärung im Tarif 380 bis 20 € Tagessatz 

„Mir ist bewusst, dass für mir bekannte Erkrankungen oder Unfallfolgen, wegen 

derer ich in den letzten 12 Monaten vor Beginn des Versicherungsschutzes 

ärztlich oder therapeutisch beraten oder behandelt wurde oder in den letzten 3 

Jahren vor Beginn des Versicherungsschutzes mehr als 21 Tage insgesamt 

arbeitsunfähig war, kein Leistungsanspruch aus Tarif 380 besteht. Diese 

Einschränkung gilt nur, wenn der Versicherungsfall innerhalb der nächsten 24 

Monate seit Beginn des Versicherungsschutzes eintritt und mit diesen 

Erkrankungen oder Unfallfolgen in ursächlichem Zusammenhang steht.“ 

Ganz einfach online abschließen 

bis 20 € Tagessatz… 
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Die offenen Gesundheitsfragen des Gesundheitsfragebogens im Tarif 380 ab 20 € Tagessatz 

bis 170 € kennen Sie aus dem Papier-Antrag (nachfolgend ein Auszug): 

…darüber hinaus Gesundheits- 

fragen ausdrucken und beantworten… 
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Produkt-Überblick 
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Verkaufsargumente: 

 Leistungen auch 

bei Wiederein-

gliederung 

 Keine 

Gesundheits-

prüfung im Tarif 

380 bis 20 € 

Tagessatz! 

 Leistung ohne 

zeitliche 

Begrenzung 

 Verzicht auf 

Berufszuschläge 
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Eintrittsalter 

Münchener Verein 

Tarif 380 / 20 € Tagessatz 

mit Alterungsrückstellung 

20 Jahre 6,04 € 

25 Jahre 6,96 € 

35 Jahre 9,46 € 

45 Jahre 13,16 € 

55 Jahre 18,62 € 

Krankentagegeld nach Tarif 380 - 

Beitragsbeispiele 
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Reisekranken 

Versicherung 
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Die Kundengruppe ist groß 

Die Reiselust ist ungebrochen.  

 

Knapp 47 Millionen Bundesbürger  

machen jedes Jahr Urlaub und  

geben dabei für Auslandsreisen 

68,8 Milliarden Euro aus. 

 

 

 Die ReisekrankenVersicherung des Münchener Verein sorgt für ein 

entspanntes Reisen.  

01.03.2016 Webinar Einführung neue KV Zusatzprodukte 24 



| | 

Situation gesetzlich Versicherter 

im Ausland 

• Die GKV bietet Schutz in Ländern der Europäischen Union sowie in wenigen 

weiteren Ländern, die ein Sozialversicherungsabkommen mit Deutschland 

haben 

• Der Versicherungsschutz für Arzt-, Krankenhaus- und Zahnbehandlungen 

entspricht nur dem Standard des jeweiligen Urlaubslandes 

• Umfang und Dauer der Versicherungsleistungen sind in den meisten Fällen 

geringer, als der Urlauber aus Deutschland gewohnt ist 

• Kosten für Suche, Bergung und Rettung sowie für den Rücktransport nach 

Deutschland werden nicht von der GKV übernommen    

• Im Krankheitsfall im Ausland haben gesetzlich Versicherte einen Teil der 

Kosten selbst zu tragen, da die Kosten nur bis zu der Höhe übernommen 

werden, wie sie bei einer inländischen Behandlung erstattet werden 
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Empfehlung des Spitzenverbandes 

der gesetzlichen Krankenversicherungen 

Sogar die gesetzlichen Krankenversicherer empfehlen eine private 

Auslandsreisekrankenversicherung 

 

„ ... Deshalb ist es bei jeder Auslandsreise sinnvoll,  

eine Auslandsreisekrankenversicherung abzuschließen.“ 

Quelle: GKV-Spitzenverband, Juli  2015 
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Heinz S. erlitt in seinem Urlaub in der Türkei einen Herzstillstand 

Unser Kunde Heinz S., wurde nach einem 

Herzstillstand mit inneren Blutungen vor Ort 

stationär behandelt und intensiv-medizinisch 

betreut. Zur Weiterbehandlung in 

Deutschland war die Notwendigkeit eines 

Rücktransportes erforderlich.  

 

Für die stationäre Behandlung und den 

Rücktransport entstanden Kosten von ca. 

16.000 Euro.  

 

Unsere Kunden können sich auch  

im Urlaub auf uns verlassen 
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Die Reise-Vorteile im Überblick 
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Verkaufsargumente: 

 Für GKV- und PKV-

Versicherte 

 Für Familien: Ab 3 Personen 

günstiger im Familienschutz 

(Tarif 502) 

 Auslandskrankenschutz für 

die ersten 70 Tage einer 

privaten o. beruflichen Reise 

 Rücktransport, auch für eine 

Begleitperson 

 Kostenloser Reise-

Notrufservice 

 Kinderbetreuung  

 Such-, Rettungs- und 

Bergungskosten bis 5.000 € 
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ReisekrankenVersicherung –  

Jahresbeitrag im Vergleich 
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Einzel Familie* 

*Tarif 502: Im Familienschutz richtet sich der Jahresbeitrag nach der ältesten versicherten Person. 
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Angebotssystem 

im Vertrieb & 

Endkundenrechner 
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Angebotssystem 
Vertriebspartner gelangen ohne/mit Login über folgende Seiten 

www.mv-partnernetz.de und www.mv-maklernetz.de auf das MV-Portal 

Auswahl 
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http://www.mv-maklernetz.de/
http://www.mv-maklernetz.de/
http://www.mv-maklernetz.de/
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Angebotssystem 
Nach Auswahl des Produkts öffnet sich der passende Tarifrechner 

Bisher: Neu: 
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33 

Deutsche DemenzVersicherung (mit Online-Abschluss) 

Deutsche KrebsVersicherung (mit Online-Abschluss) 

AuslandsreisekrankenVersicherung (mit Online-Abschluss) 

Beihilfeversicherung 

Ergänzungsversicherung (KT 380 mit Online-Abschluss) 

Krankenvollversicherung 

Krankenzusatzversicherung DZV/DAV (mit Online-Abschluss) 

Deutsche PrivatPflege (mit Online-Abschluss) 

Angebotssystem für Vermittler –  

Einstieg b-tix 
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Kick off neue KV Zusatzprodukte 

01.03.2016 

Endkundenrechner 
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Vermarktung 
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Vermarktung der neuen Produkte 
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1. Deutsche KrebsVersicherung  

Mit eigenem Marktauftritt können Sie noch zielgerichteter verkaufen 

und online für Ihre Kunden abschließen 

 
 

2. KrankentagegeldVersicherung 

Neu verpackt bereiten wir Ihre Kunden auf einen einfachen Online-

Abschluss durch Sie vor 

 
 

3. ReisekrankenVersicherung 

Die gedruckten Unterlagen ergänzen Ihren Online-Abschluss für Ihre 

Kunden - auch „Last Minute“   
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• Eigener Marktauftritt erleichtert die Zielgruppenansprache 

 

• Gewohnte Qualität der „Deutschen Linie“  

 

• Sie verkaufen damit eine ganzheitliche Vorsorge  

für das Volksleiden Krebs 
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Alle Unterlagen  

Deutsche KrebsVersicherung 
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Ihr Feedback  

ist uns wichtig! 
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KrankentagegeldVersicherung 
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• Wichtige Absicherung erhält neue Verpackung 

 

• Ausgerichtet auf die Lücken gesetzlich versicherter Arbeitnehmer  

 

• Unterlagen bereiten alles vor für einen einfachen Online-Abschluss 

ohne Gesundheitsprüfung durch Sie 
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Alle Unterlagen  

KrankentagegeldVersicherung 
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ReisekrankenVersicherung 
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• Portofüller bietet Cross-Sellingansätze für Produkte rund um den Urlaub 

• Urlaubs-Checkliste bringt Sie mit und bei Ihren Kunden ins Gespräch 

• Unterlagen und Online-Verkauf verschmelzen optimal und bieten Ihnen 

einen schnellen Verkauf 
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Alle Unterlagen  

ReisekrankenVersicherung 
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Urlaubs-Checkliste 
Der kleine Helfer für die 

Reisevorbereitungen 

 

PDF-Nr. 670 11 39 
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Die neuen Produkte ergänzen  

unser KV-Zusatz Portfolio optimal 
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Neuer Prospekt: 

• Alle KV-Zusatzversicherungen 

• Aktuelle Pakete 

• Produkt-Übersicht in Tabellenform 

• Bewerbung kostenfreier Serviceleistung 
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Alles in einem Einführungspaket 

• Für alle Außendienstpartner/innen 

• Für über 5.000 Makler/innen 

• Mappe 

• Anschreiben 

• Alle gedruckten Unterlagen 

• Druckstückliste im Innenteil 
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Post-Ausgang ab 01.03.2016 
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Zwei neue  

Erklärvideos 
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Deutsche DemenzVersicherung 

der Film 
 

 

Neutrale Version für die eigene Homepage  

www.muenchener-verein.de/erklaervideos 

 

Mit Anleitung, wie man den Film 

in die eigene Homepage einbindet. 
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http://www.muenchener-verein.de/erklaervideos
http://www.muenchener-verein.de/erklaervideos
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Deutsche KrebsVersicherung 

der neue Film ab heute 

Neutrale Version für die eigene Homepage 

www.muenchener-verein.de/erklaervideos 
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http://www.muenchener-verein.de/erklaervideos
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Noch mehr 

 Neues 
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Neue Infos für Vermittler auf den 

Produktseiten 

• Außendienstpartner www.mv-partnernetz.de 

• Makler www.mv-maklernetz.de 
 

Alle Produktseiten sind weitgehend gleich aufgebaut 
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http://www.mv-partnernetz.de/
http://www.mv-partnernetz.de/
http://www.mv-partnernetz.de/
http://www.mv-maklernetz.de/
http://www.mv-maklernetz.de/
http://www.mv-maklernetz.de/
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Das ist neu 
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• Übersicht Alle Verkaufsvorteile auf einen Blick 

• Details Stellt Produktinhalte ausführlich vor 

• Rechner Zugang zum Online Rechner (Login nicht vergessen) 

• Download Alle Unterlagen auf einen Blick  

 

 

 

Ihr Feedback  

ist uns wichtig! 
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Neue Internetseiten für Kunden 

• Neue Internetseiten zu allen drei neuen Produkten  

• Je ein Banner bewirbt die Deutsche KrebsVersicherung sowie  

die ReisekrankenVersicherung auf der Einstiegsseite 

 

Denken Sie daran die Internet-Seiten für Ihren eigenen Auftritt zu nutzen 
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Login unter www.mv-partnernetz.de  

> Verwaltung/Online-Visitenkarte 

http://www.mv-partnernetz.de/
http://www.mv-partnernetz.de/
http://www.mv-partnernetz.de/
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• Newsletter  

• Rundschreiben 

• Presseartikel  

• Anzeigen (Online und Print) 

    

 

 

Unsere vielen Einführungsmaßnahmen machen 

die neuen Produkte bekannt - auch bei Ihren Kunden. 

 

  

 

Weitere Einführungsmaßnahmen  
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Vielen Dank 
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Kontakt 

Petra Nolte    Kristina Pankonin 

Produktmarketing    Produktmanagement 

Tel. 089/51 52 - 1425   Tel. 089/51 52 - 1128  

nolte.petra@muenchener-verein.de  pankonin.kristina@muenchener-verein.de 

 

Münchener Verein  

Versicherungsgruppe 

Pettenkoferstr. 19 

80336 München 

Tel. 089/51 52-10 00 

Fax 089/51 52-15 01 

www.muenchener-verein.de 
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